
Publications CONTRATS EXPORT. NÉGOCIER
ET BÂTIR EN DIX POINTS 
Ce guide méthodologique est né de la richesse des expériences
des membres de l'AFEX (Architectes Français à l'export) sur les
contrats internationaux. 

 

Issu d'échanges entre architectes, ingénieurs et avocats
spécialisés, il a été conçu pour aider les architectes et autres
maìtres d'?uvre dans leurs négociations contractuelles avec un
client étranger. 

 

Cette "boìte à outils" recense en 10 entrées les points
incontournables de tout contrat : Parties du contrat / Objet de
l'opération / Cadre du contrat / Prestations de service / Cadre
et modalités d'exécution des prestations / Droits et obligations
réciproques / Rémunérations / Responsabilités et assurances /
Droit d'auteur et protection de l'?uvre / Suspension, résiliation
et litiges.

 

Publication 21/03/12

Fr - En 

Éditeur Le Moniteur et l'AFEX

Prix 45 ?

ISBN 3-561920411613

Page 1 / 1 http://www.wbarchitectures.be/fr/publications/Contrats-Export--Negocier-et-batir-en-dix-points-/79/


